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477. Incumplimiento con la interposición de un tercero
478. Acción revocatoria a favor del promisario
479. Promesa con efectos reales. Inscripción de la promesa
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481. Titularidad de la pretensión
482. Promesa unilateral. Opción
483. Pacto de preferencia. Derecho de prelación
484. El acuerdo normativo
485. Promesa bilateral
486. Resolución del contrato de promesa por incumplimiento
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488. Restitución de frutos. Prestaciones mutuas
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516. Sanción de los vicios de la voluntad
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