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464. Apoderamiento para prometer la enajenacion 854
465. Ilicitud al momento de la promesa o al tempo del contrato ulterior 855
466. Determinacion de la época de celebracion del contrato 855
467. Determinacion de la notaria donde ha de otorgarse la escritura

mediante la cual se celebre el contrato prometido 857
468. Indivisibilidad de la obligacion 858
469. Invalidez del contrato preparatorio 858
470. Ruptura del equilibrio contractual 850
471. Sucesion mortis cansa en la promesa 860
472. Cesion del contrato de promesa. Cambio de beneficiario 860
473- Celebracion del contrato prometido 861
474. Ejecucion anticipada del contrato definitivo 862
475. Naturaleza de la obligacion del promitente 862
476. Incumplimiento por la enajenacion del bien prometido en venta 865
477. Incumplimiento con la interposicion de un tercero 866
478. Accion revocatoria a favor del promisario 867
479. Promesa con efectos reales. Inscripcion de la promesa 868
480. Ejecucion especifica de la obligacion de contratar 869
481. Titularidad de la pretension 871
482. Promesa unilateral. Opcion 872
483. Pacto de preferencia. Derecho de prelacion 876
484. Elacuerdo normativo 370
485. Promesa bilateral 79

486. Resolucion del contrato de promesa por incumplimiento 880
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487.
488.

Restitucion de lo dado a cuenta del contrato definitivo
Restitucion de frutos. Prestaciones mutuas

cAPiTULO QUINTO
ASPECTO SUBJETIVO DEL NEGOCIO

SECCION PRIMERA
El negocio y la voluntad

489.
490.
491.
492.
493-
494.
495.
496.
497.
498.
499.

Significado de la expresion ‘voluntad’
¢Voluntad de qué?

La voluntad, ;elemento o aspecto (presupuesto) del negocio juridico?

Voluntad de la declaracion, del negocio o de los efectos
Elementos internos o sicologicos del factum negocial
Declaracion de voluntad. Declaracion sin voluntad
Voluntad interna o real y voluntad declarada

El contrato celebrado en lengua extranjera que no se conoce

Hipotesis tradicionales de ‘ausencia de voluntad’
La incapacidad absoluta

La reserva mental

El negocio iocandi causa

ILa simulacion

. El llamado ‘error obstaculo’
503.
504.
505.
506.

La vis absoluta

ILa regulacion de tales anomalias

Alcance de la voluntad dentro del negocio
ILa voluntad a la luz de la legislacion

SECCION SEGUNDA
De los vicios de la voluntad

507.
508.
509.
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Desarrollo historico de la figura
Estado actual de la cuestion

Concepto de vicio

FFundamentacion de los vicios
Taxatividad de los vicios de la voluntad
Oportunidad del vicio de la voluntad
Prueba del vicio

. Justificacion actual de los vicios de la voluntad

Diferente tratamiento de los varios vicios de la voluntad

880
882

888
891
897
899
899
900
903
903
903
904
goh
9ob
o8
909
90g
910
912

917
918
918
924
926
028
929
929
930
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. Sancion de los vicios de la voluntad

Manera de ejercer la pretension anuladora

Consecuencias del vicio de la voluntad

Término para hacer valer la invalidez

Salvacion del negocio

Nulidad y resarcimiento de danos

Vicios de la voluntad en los negocios celebrados con intermediario
Vicios de la voluntad en los contratos de consumo

¢Hacia la umidad de los vicios de la voluntad? ;fungibilidad de ellos?

CION TERCERA

El error

525.
526.
527.
528.
52{}.
530.
531.
532.
533
534
535
536.
537
538.
539.
540.
5.[,1 !
:',.[.2.
543-
544
545.

540.
547
548.

549
550

Aparicion del error como vicio

Clases de error

Error en la declaracion o error instrumental

Error en el acto de la declaracion

Error en la declaracion no recepticia

Mensaje dirigido a un destinatario equivocado

Error sobre el contenido de la declaracion

Error determinante

Error de hecho y error de derecho

Error de derecho

El error de derecho en la actualidad

Gravedad del error

Momento de apreciacion del error

Error obstaculo, error nulidad, error indiferente

Error obstaculo y error vicio de la voluntad

Error sobre la naturaleza del negocio

Error sobre la identidad del objeto

Error sobre la sustancia del objeto

Error sobre la prestacion propia

‘Error’ por el advenimiento de consecuencias imprevistas
Nulidad por causa de error sobre las calidades del objeto
vy resolucion del contrato porque no se dan esas calidades
Error sobre la sustancia v vicios redhibitorios

Error in substantia en las obligaciones de hacer

Error comin o compartido

. Situacion de la otra parte

. Transformacion del concepto de ‘sustancia’ en el derecho francés
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935
936
936
038

086
987
990
Q91
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558.
559.
560.
561.
5062.
563.
564.
565.
566.
567.
568.
560).
570-

Error sobre la persona

Negocios tntuitus personae

Error sobre la identidad de la persona v error sobre sus calidades
Error sobre la persona de un tercero

Excusabilidad del error e indemnizacion de perjuicios
derivados de la anulacion

Error inexcusable

Reconocibilidad del error

:Error sobre la causa?

ILa presuposicion

Error sobre los motivos determinantes en los actos gratuitos
Errores indiferentes

Frror sobre las consecuencias

Error sobre el valor

Error de calculo vy rectificacion. Error sobre la cantidad
Error proveniente de maniobras de la contraparte

Ausencia de perjuicio

Conservacion del contrato rectificado

El error en el common law

Asuncion del riesgo

Error, nulidad, indemnizacion de perjuicios, ‘reparacion in natura’

SECCION CUARTA
El dolo

Nocion de dolo

Evolucion del concepto de dolo

Oportunidad del dolo

Clases de dolo. Dolus bonus

Caracteres actuales del dolo

Dolo, ignorancia legitima v error inexcusable
Dolo y estafa

Dolo positivo y dolo negativo, reticencia, silencio
Silencio, reticencia, inexactitud; proximidad entre error v dolo
Inexactitud v reticencia en el contrato de seguro
Dolo determinante o principal y dolo incidental
Dolo interno y dolo externo

Error provocado y error explotado

El dolo en los actos unilaterales

Dolo en los negocios juridicos gratuitos

99h
996
098
999

1000
1001
1005
1000
1007
1011
1011
1012
1012
1013
1014
1014
1015
1015
1016
1016

1021

1023
1026
1027
1027
1029
1032
1034
1035
1041
1042
1048
1050
1052
1053
1054
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587.
588.
589.
590.
501.

Dolo en los negocios de familia

Dolo del representante o del nuncius

Error espontanco y error provocado

Aproximaciones entre dolo v error

Inexigibilidad de perjuicio para la pretension anuladora
Presuncion de dolo

SECCION QUINTA
La fuerza o violencia

502.
93-
594.
595.
500.
597
508.
599.
6oo.
6or.
602.
603.
6o4.

n

6og.
f1o.
611.

Concepto

Su conformacion historica

Vis absoluta y vis compulsiva. Violencia fisica y moral

Amenaza v violencia fisic:

Estado de sujecion hipnotica o de perturbacion por droga o alcohol
Influencia indebida

Objeto de la violencia, persona juridica

Requisitos de la fuerza. La fuerza debe ser grave

LLa fuerza debe ser actual o presente

La fuerza debe ser injusta o ilegitima

Injusticia v abuso del derecho

El supuesto de hecho subjetivo de la intimidacion

Objeto de la amenaza

La disposicion de intereses ha de tener por causa la intimidacion
Origen de la amenaza: la fuerza debe ser humana y puede ser externa
El ‘temor reverencial’

La fuerza puede provenir de cualquiera persona, pero siempre

de una persona y con el fin de obtener la celebracion del negocio

La fuerza en los negocios de familia

Extension del supuesto de hecho de la fuerza y el estado de necesidad

Violencia economica

SECCION SEXTA
Estado de necesidad y estado de peligro. Estado de debilidad

b12.
613.
14
b15.
h16.

Estado de necesidad o de peligro

Tendencias recientes

Caracteres del estado de necesidad

Comparacion entre la fuerza y el estado de peligro o de necesidad

¢:El vicio de *debilidad’?
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1070
1071
1072
1072
1072
1075
1075
1078
1079
1080
1032
1083
1084

1087
1089
1091
1003

1097

1009
1104
1108
1100
TI11

L)
o



26

Tratado de las obligaciones 11. Negocio juridico 1

617. Fuerza y estado de debilidad en los contratos de consumo

618. Fuerza y estado de necesidad en el common law: duress,
undue influence, unfair contracts

619. Perspectivas nacionales

620. ;Ampliacion del supuesto de hecho de la fuerza?

621. ;Ampliacion de los supuestos de hecho de la lesion?

622. Aplicacion del abuso del derecho?

623. ¢Otra solucion?

SECCION SEPTIMA
La lesion

624. Desarrollo de la figura

625. Antecedentes. La laesio enormis

626. Razon de ser de la lesion

627. Lalesion, jun vicio de la voluntad?

628. "Tendencias subjetiva, objetiva y moral
629. Irrenunciabilidad de la pretension

630. Titularidad de la pretension rescisoria o equilibradora y su transmision
631. Lesion y excesiva onerosidad sobrevenida
632. Lalesion en el derecho colombiano

633. Lalesion en los contratos comerciales
634. Lesion en la compraventa

635. Laaccion rescisoria

636. Lalesion en los contratos aleatorios

637. Legitimacion para impetrar la rescision
638. Concepto de justo precio

639. Oportunidad del justo precio

640. Prueba del justo precio

641. Venta conjunta de inmuebles y muebles
642. laventa de un derecho de retroventa
643. Exclusion de la accion rescisoria

644. Naturaleza de la accion rescisoria

645. Legitimacion para demandar la rescision
646. Término de la accion de rescision

647. JT'érmino de caducidad o término de prescripeion?
648. Naturaleza de la sentencia

649. Efectos de la rescision

650. Rescision y nulidad

651. Correccion monetaria

1118

1119
1120
1122
1124
1125
1126



652.
053.
654.
655.
656.
657.
658.
650.
660.
661.
662.
663.
664.
665,
666.
667.
668.
669.
670.
671.
672.
673.
674.
675.

Permuta

Dacion en pago

Aceptacion de herencia

Particion

Estipulacion de intereses

Clausula penal

Cesion del derecho de herencia v de gananciales
LLa lesion en la hipoteca

Mandato

Promesa de enajenacion onerosa de bien raiz
Variaciones del justo precio entre la promesa y la venta
Aportacion de inmueble a sociedad

Lesion en los contratos unilaterales

La lesion en otros ordenamientos

La lesion en el derecho aleman

La lesion en el derecho suizo

La lesion en el derecho italiano
Desenvolvimiento de la lesion en el derecho francés
La lesion en la clausula penal

Otros ordenamientos

La actitud de la jurisprudencia nacional
Consideraciones finales

Lesion y precio irrisorio

Porvenir de la lesion

Indice onomastico

Indice de legislacion v jurisprudencia

Indice tematico
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